Pazarlama her sektoriin
vazgecilmezi oldugu igin
yiiksek 6gretim
tamamlamadan da is
imkani olan bir béliimdiir.

Tiirkiye Is Kurumu'nun,
2022 Tiirkiye is giicii

arastirmasinda

PAZARLAMA sektériiniin
acik is giiciiniin 70 bin
oldugunu, ayrica is ilan

sitelerinde de %220
oraninda PAZARLAMA is
ilanlarinda artis oldugu
gériilmektedir.

Alan
Karsilagtirma

ELEKTRIK
ELEKTRONiK  173.386 12906
TEKN.
BILiSIM TEK-
NoLosiceri 163976 368.485
SAGLIK

140.615 641.958

HIZMETLERI

PAZARLAMA

PERAKENDE 11307 2.880.514
INSAAT

TERNoLosisi 19961 2.209.551
YIYECEK
IGECEK 93772  2.028.902

HIZMETLERI

Pazarlama ve

Perakende Alani

Bolgemizde
Sadece
Okulumuzda

Alanimizi Taniyalim

azarlama ve Pe-

rakende  alani
altinda yer alan satis
danismanhgi, sigorta-
cilik, emlak komisyon-
culugu dallarinin ye-
terliklerini kazandirma-
ya yonelik egitim ve
ogretim verilen alan-
dir.

Pazarlama ve Pera-
kende alani altinda yer
alan dallarda sektorin
ihtiyaclari ile bilimsel
ve teknolojik gelisme-
ler dogrultusunda ge-
rekli olan mesleki ye-
terlikleri kazanmis ni-

Glnimuzde hizla geli-
sen teknoloji ile birlikte
pazarlama ve peraken-
de tum sektorler igin
vazgecilemez bir faaliyet
alani haline gelmigtir. Bu
alanda yer alan meslek-
ler de hizlh bir sekilde
gelismeye ve degismeye
devam etmektedir.

Pazarlama ve peraken-
de, satis islemlerini yu-
rutme, stok faaliyetlerini
yapma ve bunlarla ilgili
belgeleri dizenleme,
mal, can ve diger sigorta
edilebilir riskleri belirle-
me, sigorta poligesi sat-
ma, hasar takip islemleri
yapma, alim, satim, kira-
lama ve emlak ile ilgili

yon duzeni, gida hijye-
ni uygulayarak musteri
beklentilerini karsilama
ve bunlarla ilgili belge-
leri dizenleme yeterlik-
lerini kazandirmaya
yonelik egitim ve ogre-
tim verilen alandir.

Pazarlama, arinun
aretimi Oncesinden
baglayip satisi ve satis
sonrasi faaliyetlerini
icine alan genis kap-
saml bir isletme faali-
yetidir. Butln igletme-
lerde amac kér sagla-
mak olduguna gore bu
amacin gerceklesmesi
iyi bir pazarlama ve

- isleri perakende faaliyetine
telikli meslek eleman- 2aracllik isleri - yapma, )
larinin etigtiriimesi satis _islemlerini yirit-  bagh olmaktadr.
yets me, stok kontrolleri, re-

amagclanmaktadir.
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Markette Plajda
3TL 10 TL

@ Su aym su, fiyatlar1 neden farkl1?

# KONUM! Evet dogru bildiniz, konumu.
Nerede oldugunuz sizin basarinizi belirler. Dogru meslek se¢imi kazancini-
zin kapilarim acar. Olmaniz gereken yer PAZARLAMA VE PERAKEN-
DE ALANIL... Ustelik sadece giiliimseyerek ve konusarak sizlere bu kapila-
r1 ardina kadar agma imkan saglar.

GULUMSEME © iyi bir pazarlama faaliyetinin baslangicidir.
Kendi yeteneginizi fark edin, konusarak para kazanin...




Pazarlama ve Perakende Alaninin Dal Programlar:

Satis Sigortacilik Emlak

Danismanhigi Komisyonculugu
Satis danismanhginin gerek- Emlakgiligin gerektirdigi,
tirdigi satis iglemlerini yurut-

alim, satim, kiralama ve em-
lak ile ilgili aracilik igleri yap-
ma yeterliklerini kazandirma-
ya yonelik egitim ve o6gretim
verilen daldir.

me, stok faaliyetlerini yapma
ve bunlarla ilgili belgeleri du-
zenleme yeterliklerini kazan-
dirmaya yonelik egitim ve
ogretim verilen daldir.

¥ 'l m"%' o

Sigortacihigin gerektirdigi,
mal, can ve diger sigorta edi-
lebilir riskleri belirleme, sigor-
ta policesi satma, hasar takip
islemleri yapma yeterliklerini
kazandirmaya yonelik egitim
ve Ogretim verilen daldir.

Emlakgilik mesleginin yeter-
liklerine sahip meslek ele-

manlari yetistirmek amaclan-
maktadir.

Mesleginin yeterliklerine sa-
hip meslek elemanlar yetis-
tirmek amaclanmaktadir.

Sigortacilik mesleginin yeter-
liklerine sahip meslek ele-

manlari yetistirmek amaglan-
maktadir.

Alanimizin Mevcut Durumu ve Gelecegi

= sletmelerin, belirli faaliyetle-
I rini maddi kara dénustirme-

NEDEN PAZARLAMA VE PERAKENDE ALANT!

si i¢in yurattigu slrece pa-
zarlama denir.

Perakende ise
son tuketicilere veya alim ama-
ci ticari kar saglamak olmayan
kuruluslara yapilan drin ve hiz-
met satisidir. Genelde tim ge-

lismekte olan Ulkelerde oldugu

T UYENILIK

gibi Tarkiye'de de isletmeler

pazarlamaya gereken 6nemi isletmeler modern pazarlama te ayakta kalabilecek ve faaliye-
; ; tini  sdrdUrebilecek igletmeler

vermemis, onun yerine daha  tekniklerini uygulamaya basla- y

¢ok Uretimle ilgilenmiglerdir.

Ancak son zamanlarda bu du-

rum degismis ve neredeyse tim

Gelecegin
pazarlamast
tamtim degil

egitimdir.

mistir. lyi bir pazarlama ve pe-
rakende satis faaliyeti de iste-
nen nitelikli satis elemanlariyla

gerceklesmektedir.

Pazarlama ve perakende alani
surekliligi olan bir alandir. Pa-
zarlama ve perakende sekto-
rinde her gun kazanilmasi ge-

reken bir oyun vardir. Gelecek-

pazarlama ve perakende satis
agint iyi kurabilen igletmeler
olacaktir. Bu da yeterli egitim
almis elemanlarla olacagindan,
bu alanda blylk bir istihdam
olugsmaktadir. Her isletme pa-
zarlama yapacag! icin, bu
alanda egitim goérmuls ele-
manlarin is imkani oldukga
fazladir.

Pazarlama ve Perakende Alam



%100 Is Garantisi

ariyeriniz gelecegi- Her igsletme pazarlama
niz, geleceginiz yapmak zorunda olacagi
I ( kazanglariniz. icin, bu alanda egitim
. gormis elemanlarin is
lyi bir gelecek, iyi kazang-  jmkani ok ama gok fazla-
larla olugur. Mesleginiz .
kazancinizi, elde ettiginiz
basarilar da sizin toplum
icerisindeki statunuzu
belirler. Pazarlama ve Pe-
rakende alani sizlere ba-
sarinin ve kazancin kapi-
larini agar.

yon alarak ¢ok para kaza-
nilmak isteniyorsa emlak
komisyonculugu, Turki-
ye’de en ¢ok eleman ihti-
yaci olan alan olsun deni-
yor issiz kalmamak iste-
niyorsa satis danigsmanli-

Ulkemizin en buyuk prob- g1 meslekleri Pazarlama

lemlerinden birinin issiz-
lik oldugu agik¢a goriin-
mektedir. Geng¢ niifusta
igsizligin %20’lerde oldu-
gu ulkemizde mezun ol-
duktan sonra en kolay is
bulmak igin tercih edilme-
si gereken alan Pazarla-
ma ve Perakende alanidir.

ve Perakende alaninda

alacaginiz egitimle sizleri
beklemektedir.

isletmeler pazarlama ve pe-
rakende satig agini iyi kura-
bilirlerse gelecekte ayakta
kalabilecek ve faaliyetini sir-
durebileceklerdir. Bu da ye-

terli egitim almis elemanlarla olarak risksiz kazanmak
olacagindan, bu alanda bu-

isteniyorsa  sigortacilik,
yuk bir istihdam olugmakta- alandan %2 satandan %2,
dir.

kiralayandan %2 komis-
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Saygin bir meslek sahibi

Her yil mezun
ogrencilerimizin
onemli bir bolitmii staj

yaptigt firmalarda is
hayatina
atilmaktadwrlar.

I2enaikendeyalany

Isletmelerde Mesleki Egitim

sinifa ge-
len Ogren-
@ cilerimiz

haftanin ti¢ gilinii isletmeler-
de mesleki egitimi dersi adi
altinda staj yapmaya baslar-
lar. Pazarlama ve Perakende
alaninda ogrencilerimiz ku-
rumsal magazalarda, sigorta
acentelerinde, emlak komis-
yoncularinda, ayrica Beledi-
ye, Ticaret Odasi, Sosyal Gii-
venlik Merkezi, Ogretmenevi
gibi kamu kurumlarinda ve

tlim sektorlerin satis birim-
lerinde staj yapmaktadirlar.
Staj yaptiklari siire icerisinde
asgari lcretin ticte biri ora-
ninda iicret almaktadirlar.
Staj imkani ile uygulama be-
cerilerini kazanarak is haya-
tina hazirlanmaktadirlar.

Pazarlama ve Perakende ala-
nindan mezun olan Ogrenci-
ler, hem kamu sektoriinde
hem ozel sektorde is bulabi-
lirler. Ozellikle 6zel sektorde

is alam1 daha genistir.
Mezun oOgrenciler sectikleri
dal/meslekte kazandiklar
yeterlikler dogrultusunda;
oTiim sektorlerin satig bi-
rimlerinde ve depolarinda,
eSigorta sirketlerinde ve
acentelerinde,
eEmlak sirketlerinde ve
acentelerinde,
oTim gida sektorlerinin
satig birimlerinde ve depola-
rinda vb. yerlerde calisabilir-
ler.



Yiiksek Ogretime Gecis

esleki ve Teknik Anadolu Lise-
lerinden mezun olan 6grenci-
ler diploma ile birlikte Isyeri

Ac¢ma Belgesine de sahip olmanin yam
sira alani ile ilgili 2 (iki) yillik tiniversite-
lere ek puan alarak yerlesebilmektedir.
Bu baglamda Pazarlama ve Perakende
alanindan mezun olan oOgrencilerimiz
asagidaki iiniversite programlarina ek
puan alabileceklerdir.

Bankacilik ve Sigortacilik

Cagr1 Merkezi Hizmetleri

Deniz Brokerligi

Deniz ve Liman isletmeciligi

D1s Ticaret

Emlak ve Emlak Yonetimi

Enerji Tesisleri isletmeciligi
Hava Lojistigi

Insan Kaynaklar1 Yonetimi
Isletme Yonetimi

Kooperatifcilik

Lojistik

Marina isletme

Marina ve Yat isletmeciligi
Marka iletisimi

Menkul Kiymetler ve Sermaye Piy.
Moda Yonetimi

Mubhasebe ve Vergi Uygulamalar:
Pazarlama

Perakende Satis ve Magaza Yonetimi
Posta Hizmetleri

Reklamcilik

Saglik Kurumlan isletmeciligi
Sivil Hava Ulastirma igletmeciligi
Sivil Havacilik Kabin Hizmetleri
Sosyal Giivenlik

Tarimsal isletmecilik

Tarmmsal Uriinler Muhafaza ve Depo-
lama Teknolojisi

Tibbi Tanitim ve Pazarlama
Turizm ve Otel isletmeciligi
Turizm ve Seyahat Hizmetleri
Ucus Harekat Yoneticiligi
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https://
fetem.meb.k12.tr

azarlama ve Perakende alamindan me-
zun olan ogrencilerimiz kendi alanlar
ile ilgili asagidaki 4 (dort) yillik tiniver-

site boliimlerini secerek okulda edinmis olduk-
lart mesleklerin devamin lisans diizeyinde ala-
bilirler.
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Pazarlama Ogretmenligi (YO)

Aktiierya(YO)

Bankacilik (YO)

Bankacilik ve Finans (YO)

Bankacilik ve Finansman (YO)

Bankacilik ve Sigortacilik (YO)

Gayrimenkul ve Varlik Degerleme (YO)
Havacilik Yonetimi (YO)

Isletme Bilgi Yonetimi (YO)

Pazarlama (YO)

Sermaye Piyasalar1 ve Portfoy Yonetimi (YO)
Sermaye Piyasasi (YO)

Sigortacilik (YO)

Sigortacilik ve Risk Yonetimi (YO)

Ulastirma ve Lojistik Yonetimi (YO)
Uluslararasi Finans ve Bankacilik (YO)
Uluslararasi Finans (YO)

Uluslararasi Perakende Yonetimi (YO)
Uluslararasi Ticaret (YO)

Uluslararasi Ticaret ve Lojistik (YO)
Uluslararasi Ticaret ve Lojistik Yonetimi (YO)
Uluslararasi Ticaret, Lojistik ve Isletmecilik (YO)

PAZARLAMA VE PERAKENDE
ALANI

f ( } 1" 1..
* SATIS DANISMANLIGI

e

* EMLAK KOMISYONCULUG

‘ Calisma
Alanlarimiz

(v Bankalar

( Sigorta Acenteleri

v Satig Departmanian
Pazarlama Departmanlari

R/ Sivil Hava lgletmeleri

(& Uluslararasi Finans Birolan

o/ Turizm ve Sehyat lsletmeleri

' Sosyal Glivenlik

o Marka lltigimi

7 Reklam Ajanslar
Marina lgletmeleri

< Insan Kaynaklar Departmanlan
Emlak ve Emlak Yonetimi
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19 OLANAKLARY
GENIS BOLOM



